
            
COMMUNIQUÉ 
 
Copaco Belgique se dote d'une neuvième Business Unit. 
 
Ninove, 11 septembre 2008 – En vue d'encadrer la distribution d'une large 
gamme de composants destinés à l'assemblage de PC, Copaco crée 
aujourd'hui une business unit supplémentaire, baptisée "Components". 
Jusqu'il y a peu, Copaco Belgique était subdivisé en huit business units: 
System & Peripherals; Printing & Imaging; Server, Storage & Security 
Solutions; Professional Audio Visual solutions; Software; Automotive; 
Lifestyle et Telecom.  
 
Le distributeur Westcase, qui fait partie de Copaco Belgium depuis 2006, était jadis un 
fournisseur connu de PC assemblés et de composants distincts. Grâce au rachat de 
Westcase et à la récente acquisition de Mc Dos, un nouveau segment de marché 
important s'ouvrait de nouveau à Copaco. Et la création d'une neuvième division 
s'imposait donc dans la foulée. 

Si, en tant que distributeur à valeur ajoutée, la mise à disposition de la gamme de 
composants pour l'assemblage de PC constitue un nouveau défi bienvenu pour Copaco, 
son étendue est toutefois telle qu'une approche spécifique était requise pour la 
distribution. C'est ce qui explique la mise sur pied de la nouvelle business unit 
"Components" de Copaco. 

Régis Vermeire, Managing Director de Copaco Belgium: "La disparition d'un distributeur 
belge important, spécialisé dans les composants, suscite de nouveau dans le secteur une 
demande importante pour un distributeur à même d'accompagner les firmes 
d'assemblage de A à Z. Eu égard à l'évolution rapide des produits et à la complexité du 
matériel, un accompagnement professionnel constitue en effet un must absolu. C'est 
pourquoi nous avons engagé deux personnes supplémentaires qui, ayant acquis chez le 
distributeur Cloetens l'expertise requise autour de ces produits, seront donc 
parfaitement en mesure d'assister nos clients dans leurs sélections et leurs achats." 

Copaco, qui distribuait déjà Matrox, Transcend, Sony (FDD) et Pioneer (DVD-Blu Ray), 
propose à partir du 1er septembre tous les autres composants nécessaires pour 
assembler un PC. Les marques suivantes feront notamment partie de l'assortiment: MSI, 
Asus, Asrock, AMD, Intel, Shuttle, Chieftec, Club 3D, Kingston, Conceptronic, 
Coolmaster, Sony Optiarc, OCZ et comme cerise sur le gâteau les produits Microsoft 
OEM. 

 



            
 

-FIN- 
 

À propos de COPACO Belgium (www.copaco-belgium.be) 
Implanté sur les marchés belge et luxembourgeois, COPACO Belgium est un distributeur 
d’équipements high-tech à destination des entreprises et particuliers.  
 
COPACO Belgium est un « distributeur à valeur ajoutée » qui offre un éventail complet de 
services à ses clients : leurs commandes et les modalités de transport y afférentes font l’objet 
d’un suivi personnel assorti de différentes possibilités de financement. COPACO Belgium propose 
également un service d’assistance téléphonique aux fournisseurs et utilisateurs finaux, sans 
compter ses services « sur site » et ses interventions à la carte auprès de ses clients.  
 
COPACO Belgium est divisée en neuf départements : System & Peripherals, Printing & Imaging, 
Server, Storage & Security Solutions, Prof AV solutions, Software, Automotive, Lifestyle, Components et – 
enfin –Telecom. Ces 9 unités commerciales sont spécialement conçues pour épauler un réseau de 
revendeurs chargés de distribuer plus de 15.000 produits de plus de 40 marques différentes. 
 
L’entreprise a été créée sous le nom D²max en 1999. En juillet 2005, D²max a été baptisée 
Copaco-D²max à la suite de son rachat par la société néerlandaise Copaco BV, qui elle-même 
appartient au groupe européen EWG (European Wholesale Group). Présente dans 14 pays, EWG 
compte environ 60.000 revendeurs informatiques à l’échelle européenne. En septembre 2005, 
Copaco-D²max a étendu ses activités à la France avec la mise sur pied de Copaco France SAS 
(www.copaco-france.com). Le chiffre d’affaires consolidé du groupe s’élevait à 570 millions 
d’euros en 2007. 
 
 
Contact Copaco 
COPACO Belgium, Nederwijk 267, 9400 Ninove 
Philippe d’Haeseleer, Product & Marketing Manager,  
T : +32 (0)54 31 00 00, F : +32 (0)54 31 00 90, E : pdhaeseleer@dmax.be  
 
Relation médias 
NewsEngine PR, www.newsenginepr.com  
Isabelle Van Laethem, PR Consultant  
T: +32 (0)3 260 96 45 
E: Isabelle.Van.Laethem@newsenginepr.com 

 
 

 


